Activité valorisante 
et très diversifiée 


L'offre devient plus diversifiée 
et plus lisible. Commerciale- 
ment, la campagne d’échalote 
traditionnelle est moins fébrile 
que la précédente avec une 
valorisation du produit à mi- 
chemin entre les deux saisons 
passées. 

Chaque produit adopte sa 
propre stratégie de vente et 
se place sur ses propres cré- 
neaux, en France comme à 
l'étranger, sur les marchés 

de gros ou en grande distri- 
bution. Un opérateur français 
fait imprimer une étiquette où 
le terme « échalote de se- 
mis » est mis en avant pour 
la première fois. D'autre part, 
le comité national de l'INAO a 
validé le cahier des charges 
de l’échalote traditionnelle, 
premier pas vers la reconnais- 
sance européenne. L’échalion 
demeure très placé. Enfin, un 
nouveau mode de vente té- 
lématique est inauguré chez 
les producteurs organisés de 
Bretagne. 
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Faits marquants 


Les récoltes s’échelonnent 

Le beau temps sec de mars, avril et 
début mai a un certain effet dépressif 
sur les rendements. Les pluies de fin 
mai et de juin relancent les volumes. 
La Bretagne débute ses récoltes 
de variétés longues en juillet sous 
un temps couvert. En août, cest au 
tour des variétés demi-longues, puis 
longues pour le Val de Loire. 

Une récolte exceptionnelle d’échalion 
se termine en septembre et l'échalote 
de semis finit également d'être 
ramassée. L’oignon jaune est aussi très 
présent car largement commercialisé à 
des prix promotionnels. 


Une offre plus diversifiée et plus 
lisible 

Une récolte d'échalote de semis et 
d'échalion plus abondante vient élargir 
la gamme proposée aux distributeurs. 
Chaque produit adopte sa propre 
stratégie de ventes et se place sur 
ses propres créneaux, en France ou 
à l'étranger, sur les marchés de gros 
ou en GMS (grandes et moyennes 
surfaces). Un opérateur français fait 
imprimer une étiquette où le terme 
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«échalote de semis» est mis en avant 
pour la première fois. D'autre part, 
le comité national de INAO a validé 
le cahier des charges de l’échalote 
traditionnelle, premier pas vers la 
reconnaissance européenne. 

Enfin, un nouveau mode de vente 
télématique est inauguré chez les 
producteurs organisés de Bretagne. 


Une valorisation à mi-chemin 
entre les deux précédentes 
campagnes 

C’est une campagne moins fébrile que 
la précédente dont la valorisation est 
à mi-chemin entre les deux saisons 
passées. La baisse des cours du 
début de commercialisation relance 
l’activité... qui se poursuit d'une 
manière plus régulière en terme de 
volumes vendus comme de prix. 

Le Val de Loire est plus offensif au 
début de campagne, ce qui lui permet 
d'écouler plus de produit tout au 
long de sa saison et de valoriser sa 
deuxième partie de campagne. 
L'échalion demeure très placé en prix, 
comme l'échalote de semis. 


Volumes et cotations au stade expédition 
échalote demi-longue (sac de 5 kg) - origine Bretagne 


quantités 2010-11 
— cours 2010-11 


en tonnes 


= cours 2011-12 
“= = = cours moyen 2007 à 2011 


juin juil 


août sept oct nov déc janv fév mars avril mai 


La baisse des cours du début de saison relance l'activité. Celle-ci se poursuit d’une 
manière plus régulière en termes de volumes commercialisés comme de prix. 


ÉD 
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Déroulement de la campagne 


Juin 2011 


Baisse des prix 

Période de transition entre l’ancienne 
récolte qui touche à sa fin et la nouvelle 
dans un contexte de nouveau mode de 
vente chez les producteurs organisés 
de Bretagne à compter du mercredi 8 
juin. 

C'est le début des ventes télématiques 
qui ont lieu chaque semaine le lundi et 
le mercredi. Le commerce se maintient 
mais l'abondance des offres fait 
baisser les prix au stade production. 


Juillet 

Le temps de la récolte 

C’est le mois de la récolte des variétés 
longues en Bretagne sous un temps 
couvert. Les opérateurs ont longtemps 
redouté que le beau temps sec de 
mars-avril-mai n'ait un effet très 
dépressif sur les plantations tardives 
de mars-avril. Mais les rendements 
sont plus élevés que prévu en raison 
des quelques pluies tombées fin mai 
et en juin. 


Août 

Les récoltes nationales se 
terminent dans une ambiance de 
foires à l’ail 

En Bretagne, les récoltes se terminent 
en demi-longue, puis c’est au tour 
du Val de Loire en variété longue. 
Le nouveau produit de semis n’est 
pas encore arrivé en production et il 
semble qu'il n'y ait pas de resserre de 
ľan dernier. 

Après le surcroît d'activité commerciale 
pour les foires à Pail, l'ambiance 
est plus routinière et les marchés 
davantage concurrencés. Les cours 
résistent cependant et se placent à un 
niveau intéressant en production. 


Septembre 

Début d’une forte concurrence 
C’est aussi le début de la concurrence 
avec l'échalote de semis et le gros 
calibre d’échalion, dont la récolte se 
termine et dont les rendements sont 
exceptionnels cette année. L’oignon 
jaune reste aussi très concurrentiel car 
largement commercialisé à des prix 
promotionnels. Dans ce contexte les 
prix se tassent un peu. 


Octobre 

Moins de besoins 
davantage de choix 
Activité plus calme après la période 
intense  d’approvisionnement des 
foires à lail. Les fournisseurs digèrent 
leurs stocks et certains producteurs 
font maintenant de la rétention. 
Parallèlement, l’échalion, très 
abondant, manque de capacités de 
stockage et se retrouve sur bon nombre 
de marchés européens (Rungis, 
Pays-Bas, Grande-Bretagne...) à des 
prix déjà sacrifiés. L’on commence 
également à trouver de l’échalote de 


mais 


semis origine France sur bon nombre 
de marchés. 

En Angleterre la production locale 
d'échalote de semis concurrence 
maintenant largement la production 
française sur les marchés de gros. 
Le comité national de INAO a validé 
le cahier des charges de l'échalote 
traditionnelle, premier pas vers la 
reconnaissance européenne. 


Novembre 


Marché actif mais sans euphorie 
Les pré-commandes des fêtes de fin 
d'année commencent à arriver dans 
une ambiance sans euphorie. On note 
de la rétention en culture chez les 
producteurs d’échalote traditionnelle 
bretons. Les lots étant parfois très 
évolutifs, et le marché étant également 
bien approvisionné en échalion et en 
échalote de semis, les préparations 
et les livraisons se font au dernier 
moment. Les écarts de prix se 
creusent. 


Décembre 

Forte activité pour les fêtes 
Activité soutenue de préparation des 
fêtes de fin d'année pour l'ensemble 
de la gamme sur les marchés de 
gros et dans les magasins. Les cours 
sont souples car il faut favoriser 
l'écoulement des produits dont 
la qualité est très évolutive. Des 
opérations promotionnelles ont lieu en 
échalion en magasins avec des fiches 
recette. 


Janvier 2012 

Le calme après les fêtes 

C’est le traditionnel calme après les 
fêtes. La distribution digère le reste de 
ses stocks. On ne voit plus beaucoup 
de prospectus mais des opérations 
ponctuelles avec 20 % de produits 
gratuits. Côté distribution, l'échalote 
de semis se retrouve davantage sur 
les rayons des grandes surfaces et 
l’échalion sur les marchés de gros. 

En ltalie, les ventes sont stables voire 
en légère progression. Au Royaume- 
Uni, la demande a été ferme pendant 
les fêtes et l’on assiste à une hausse 
des cours. 

Depuis les fêtes il semble que les 
produits de semis soient de plus 
en plus présents dans l’ensemble 
des GMS et très souvent en marque 
distributeur 1° prix. 

Le gros de l’activité se retrouve 
maintenant dans les stations de 
conditionnement, contraintes de 
renouveler leur approvisionnement. 


Février 

Facteurs favorables à la hausse 
des prix 

L'activité d'approvisionnement d’écha- 
lote traditionnelle est contrariée par 
un peu de rétention en production. En 
effet, les opérateurs sont davantage 


occupés aux récoltes ou aux 
plantations de l’échalote nouvelle. 
Mécaniquement, les prix montent. 

A la vente, la concurrence avec 
l'échalion et léchalote de semis 
continue aussi et la répercussion de la 
hausse des prix de la traditionnelle est 
aléatoire selon les opérateurs. Malgré 
tout, les ventes semblent s’intensifier. 
On observe des problèmes de qualité 
récurrents, toujours davantage dans 
les variétés demi-longues que dans 
les longues. 

Sur les M..N. (Marché d'intérêt 
National), seul l’échalion concurrence 
l'échalote traditionnelle. L'échalote de 
semis se retrouve davantage dans les 
GMS du nord du pays. Souvent en 
promotion, cette échalote observe des 
écarts de prix importants entre le hard 
discount et les GMS. 

En Italie, les grossistes constatent 
une amélioration des ventes après les 
semaines de grand froid. La production 
britannique a laissé la place aux 
échalotes néerlandaises qui viennent 
compléter l'offre française. 


Mars 

Pâques dynamise le marché 

A l'approche de Pâques, les 
commandes sont plus nombreuses. 
Parallèlement, les périodes de 
beau temps propices aux autres 
travaux des champs occupent les 
producteurs d'échalotes traditionnelles 
qui ralentissent les livraisons. Les 
prix montent au stade production 
ainsi qu'en GMS et chez les hard 
discounters. 

En France, un opérateur fait imprimer 
une étiquette où le terme «échalote 
de semis» est mis en avant pour la 
première fois. 


Avril 

Mauvais mois d’avril 

Le mois d'avril n'est pas très bon. 
En effet, le produit est réputé un peu 
cher, notamment en ltalie qui réduit 
ses achats. En Grande Bretagne, 
l’échalote locale reste bien placée 
car ses tarifs sont stables alors que la 
française a augmenté les siens. 

De plus, dans la traditionnelle, l'écart 
de prix entre la demi-longue et la 
longue est jugé trop important et 
il reste encore trop de produits de 
substitution. Enfin, la qualité laisse 
toujours à désirer. En conséquence, 
les cours évoluent très peu. 


Mai 

Les stocks s’amenuisent 
montée des cours 

L'activité est suffisante jusqu’en 
dernière décade du mois pour assurer 
l'écoulement des stocks dans la filière. 
La fin des disponibilités de l'échalote 
de semis se confirme et la demande 
s'accélère, occasionnant des réappro- 
visionnements réévalués. 
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Région Bretagne 
cours expédition échalote demi-longue en sac de 5 kg 


2,50 + 


—— 2011/2012 
—— 2010/2011 
—— 2009/2010 


€HT/kg 


avril mai 


fév mars 


août sept 


nov déc janv 


0,00 
juin juil 
C'est une campagne moins fébrile que la précédente dont la valorisation est à mi-chemin entre les deux précédentes. 


Région Val de Loire 
cours expédition échalote longue en sac de 5 kg 


2,50 - 


= 2011/2012 
—— 2010/2011 
— 2009/2010 


2,00 - 


1,50 4 


€HT/kg 


1,00 - 


0,50 - 


févr mars avril mai 


0,00 
août sept oct nov déc janv 


Le Val de Loire est offensif en début de saison, ce qui lui permet d'écouler de beaux volumes. 
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Chiffres indispensables 


Disponibilités en région Bretagne 
Cotations aux stades expédition région Bretagne, Val de Loire et stade gros MIN de Rungis 
en € HT/kg - en sac de 5 kg 


source : RNM et comité de bassin Bretagne 


Cours sur le MIN de Rungis et cours expédition Bretagne 
échalote demi-longue sac de 5 kg 


1,70 - 
— MIN Rungis 
1,50 - — expédition Bretagne 
— expédition Val de Loire 
1,30 - 
21,10 - 
F 
I 
W 
0,90 4 
0,70 4 
0,50 T T T T T T T 
juin juil août sept oct nov déc janv févr mars avril mai 


La campagne 2011-2012 semble apaisée pour la filière toute entière. 
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